
 

 

DZIEŃ I - 3 GRUDNIA 2015 

od do What's next? 

Platformy Startowe: Od pomysłu do 

biznesu Marketing i sprzedaż Wyzwania zarządzania 

09:00 10:00 rejestracja uczestników 

10:00 10:15 
Otwarcie konferencji   

            

10:15 11:15 

Cristiano 

Carlutti TBC       

11:15 12.15 Max McKeown 

Adaptability: 

How to Shape 

The Future 

with 

Innovation & 

Strategy?   

    

  

12:15 13:00 Saul Klein 

Majority World 

Report 2015             

13:00 14:00 przerwa na lunch 

od do What's next? 

Platformy Startowe: Od pomysłu do 

biznesu Marketing i sprzedaż Wyzwania zarządzania 

14:00 14:45 ScaleMeGlobal – final contest 

Marcin 

Piątkowski TBC 

Marek Cieśla 

Crowdfunding jako 

sposób na 

wypromowanie i 

sprzedaż globalną 

swojego produktu Paweł Motyl 

Skuteczne 

podejmowanie 

decyzji 

Przedstawiciel 

MIR Prezentacja programu 

Platformy Startowe 



 

 

dla Nowych Pomysłów  

14:45 15:30 

Michał 

Szafrański 

Jeśli ja mogłem, Ty też 

możesz Kamil Kozieł Jak sprzedać siebie 

Artur 

Kurasiński 

Najpierw 

zarządzanie sobą 

15:30 15:45 przerwa kawowa 

15:45 16:30 Marc Wesselink 

Creating 

Platforms for 

New Business Paweł  Tkaczyk 

Czy jesteś 

przedsiębiorcą? 

Michał 

Sadowski 

Prawdziwy real-

time marketing Cezary Wójcik 

Czym jest 

przywództwo 

16:30 17:00 Mick Griffin 

What's next in 

B2B Sales? Marek Cieśla 

Krótka droga 

prototypu na rynek 

Maciej 

Budzich 

Niestandardowe 

sposoby robienia 

szumu wokół 

własnej marki 

Wiktor 

Schmidt 

Jak skutecznie 

rekrutować nie 

zwalniając tempa 

rozwoju 

17:00 17:30 

Gala finałowa konkursu 

ScaleMeGlobal: 

Wystąpienia: 

Mateusz Morawiecki, 

Wicepremier, Minister Rozwoju 

(TBC)  

 

Bożena Lublińska-Kasprzak 

Prezes PARP 

 
            

 

 

 



 

 

DZIEŃ II - 4 GRUDNIA 2015 

od do Going global - case study 
Platformy Startowe - Rozwój 
ekosystemów startupowych Warsztaty inwestycyjne Sesje indywidualne z inwestorami 

10:00 10:45 Kamil Adamczyk 

Neuro:on - case 
study sukcesu 
rynkowego Jörg Rheinboldt 

How to build 
successful startup 
accelerator Anna Hejka 

Czego inwestor 
nie lubi 10 inwestorów 

Runda A sesji 
indywidualnych 

10:45 11:30 Jakub Krzych 

Estimote - te 
amerykańskie 
beacony Mike Bradshaw 

How Startup 
Sauna is 
supporting 
european startup 
ecosystem Piotr Wilam 

Jak pozyskiwać 
kapitał w USA 10 inwestorów 

Runda B sesji 
indywidualnych 

11:30 11:45 przerwa kawowa 

11:45 12:30 Piotr Pawlak 

Kinetise - jak 
zostaliśmy 
oficjalnym 
partnerem 
Disrupt 
Hackathon San 
Francisco 

Marco Bicocchi 
Pichi 

Lessons from 
supporting Italian 
startup ecosystem Tomasz Snażyk 

Co musisz 
wiedzieć o 
umowach z 
inwestorem 10 inwestorów 

Runda C sesji 
indywidualnych 

12:30 13:15 Ela Madej 

Base CRM - 
kluczowe czynniki 
sukcesu 

Leszek Czech 
Małgorzata 
Jasnoch 
Piotr Danielewicz 
Eliza Kruczkowska 
 

Miejskie 
ekostsyemy 
startupowe – 
warsztaty  Barłomiej Gola 

Pierwsze 
spotkanie z 
inwestorem, jak 
tego nie robić 10 inwestorów 

Runda D sesji 
indywidualnych 

13:15 14:15 przerwa na lunch 

14:15 15:00 Paweł Surgiel 

Bivrost360 - 
globalni od chwili 
powstania 

Leszek Czech 
Małgorzata 
Jasnoch 
Piotr Danielewicz 

Miejskie 
ekostsyemy 
startupowe – 
warsztaty 

Tomasz 
Czechowicz 

Polska, a duże 
rundy 
inwestycyjne 10 inwestorów 

Runda E sesji 
indywidualnych 



 

 

15:00 16:00 Rafał Brzoska 

Paczkomaty 
InPost - 
stosowane 
strategie 
ekspansji na rynki 
zagraniczne 

Eliza Kruczkowska 
 

Robert Hegedues 

When is it the 
right time to raise 
money in Europe 
and in the US? 10 inwestorów 

Runda F sesji 
indywidualnych 

 


