LISTA SPRAWDZAJACA

Kim jestes?

[ ]Znam swoje mocne strony i 0 nie oparty jest moj pomyst na biznes

[ ] Znam swoje mocne strony i wiem, w czym potrzebuje wsparcia

[ 1 Umiem nazwac chociaz jedng rzecz, ktérg kocham, a ktéra bedzie czescig mojego biznesu
[ 1 M6j biznes przyczynia sie do kreowania swiata, w jakim chciat(a)bym zy¢

Pomyst i testy

[ ] Wiem, gdzie szuka¢ inspiracji

[ 1 Mam pomyst na biznes

[ 1Znam narzedzia i techniki testowania mojego pomystu z udziatem potencjalnych klientéw
[ ] Mam plan testowania moich hipotez (wyobrazen)

Klienci, grupy docelowe

[ ] Zidentyfikowat(a)em typy potencjalnych klientow

[ 1Znam osobiscie co najmniej jedng osobe z kazdego typu

[ ] Wiem, kto najbardziej potrzebuje tego, co oferuje, i jest gotowy najszybciej skorzystac z
mojej oferty

[ ] Umiem powiedzie¢, czym rézni sie moja oferta od tego, co proponuja

Sprzymierzency

[ ] Wiem, na kogo moge liczy¢

[ 1 Mam pomyst, z kim mégtbym rozkrecié biznes

[ 1 Wiem, do kogo zwréci¢ sie o pomoc i rade

[ 1Znam instytucje, ktdre oferujg programy wsparcia i doradztwa dla poczatkujacych
przedsiebiorcow

Kwestie formalne

[ ] Wiem, co zrobi¢, aby zarejestrowac dziatalnos¢ gospodarcza

[ 1Znam obowigzki zwigzane z prowadzeniem dziatalnosci gospodarczej

[ 1 Wiem gdzie zwrdcic¢ sie o pomoc i rade

[ ]1Znam instytucje, ktdre oferujg programy wsparcia i doradztwa dla poczatkujacych
przedsiebiorcow
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