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45 min (1 lekcja) + 45 min (1 lekcja dodatkowa - elementy oznaczone symbolem?*)

Podstawa programowa

Podstawa programowa

Tresci nauczania - wymagania szczegotowe, dziat IV Przedsiebiorczos¢:

Uczen inspirujgc sie doswiadczeniami wtasnymi i znanych przedsiebiorcow oraz bazujac na
zebranych informacjach z rynku, znajduje pomyst na wtasng dziatalno$¢ gospodarcza lub
przedsiewziecie spoteczne, oceniajac go pod wzgledem innowacyjnosci.

Uczen charakteryzuje innowacyjne modele biznesu, w tym startupy.

Uczen dyskutuje na tematy zwigzane z prowadzeniem biznesu podczas spotkania z
przedsiebiorca na podstawie informacji o podejmowanych przez niego dziataniach
innowacyjnych i w zakresie spotecznej odpowiedzialnosci biznesu.

Uczen wyjasnia istote procesu zarzadzania roznymi zasobami przedsiebiorstwa, w tym zasady
skutecznego zarzadzania ludzmi oparte na koncepcji przywodztwa.

Zrédto: https://podstawaprogramowa.pl/Liceum-technikum/Podstawy-przedsiebiorczosci

Kluczowe pytania:

Jak startupy moga zmniejszac ryzyko?

Jakie sg metody testowania produktéw i ustug?

Gdzie szukac informaciji, jak zatozy¢ firme?

Na czym powinien skupi¢ sie przedsiebiorca na réznych etapach rozwoju firmy?

Metody pracy:
Pokaz filmu, dyskusja, prezentacja, praca w grupach.

Materiaty niezbedne do przeprowadzenia zajec:

e rzutnik multimedialny, komputer z dostepem do internetu, gtosniki, wydruki listy
sprawdzajgcej (dla kazdej osoby)
e prezentacja
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https://podstawaprogramowa.pl/Liceum-technikum/Podstawy-przedsiebiorczosci

Lista poje¢

Film o Camfly

Testowanie pomystu
Uprawnienia
Inwestycja
Szkolenia
Dofinansowanie

o O O O

pozyczka,
crowdfunding,
programy rozwojowe,
fundusze europejskie
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Film o Plantalux

Innowacja

Prototyp

Analiza rynkowa
Testowanie

Dotacja

Platforma startowa -
start-up

Przewaga rynkowa
Patent

Finansowanie —
Fundusze Europejskie

Scenariusz zajeé

Innowacja

Startup
Przedsprzedaz
Crowdsourcing
Etapy rozwoju firmy
PARP



Slajdy 1-2

WPROWADZENIE

CZAS

10 minut

SLAJDY

Co przed decyzja
o starcie

CREH LAJF Baimng

CREE LAIF BALANS

CEL MATERIALY

Stworzenie pozytywnej atmosfery,
przedstawienie tematu zajec.

Prezentacja

PRZEBIEG ZAJEC

SLAJD 1: TYTUL KAMPANII

[sprawdzenie listy obecnosci]

Powitaj wszystkich na lekcji przedsiebiorczosci w ramach
kampanii Cash Lajf Balans, w ktérej bierze udziat Wasza
szkota. Kampania jest finansowana z Funduszy Europejskich
- z Programu Polska Wschodnia.

SLAJD 2: TEMAT

Wyjasnij, ze na lekcji przyjrzymy sie, jakie sg metody
sprawdzania, czy pomyst na biznes ma szanse rozwoju oraz
przeanalizujemy rozne etapy dziatania startupu.

Uczniowie dowiedzg sie, skad czerpac wiedze o zaktadaniu i
prowadzeniu witasnej dziatalnosci gospodarczej (zrodta
informacji).



Slajdy 3 - 6

SZANSE BIZNESOWE

CZAS

15 minut

Lobacz film

CHSE LAJF BaiANs

CEL MATERIALY

Inspiracja, zachecenie do myslenia o | Prezentacja
swojej przysztosci jako
przedsigbiorca.

Zapoznanie uczniow z podstawowymi
pojeciami dotyczacymi sposobdw
zarzadzania ryzykiem przy startowaniu
ze swoim biznesem.

SLAJD 3:
Zapytaj, czym moze sie zajmowac firma Camfly? Z czym sie
uczniom kojarzy nazwa?

Z ustug takiej firmy moga skorzystag...

Firma deweloperska, ktéra buduje apartamentowce i chce
zachecic klientéw do kupna mieszkania, pokazujgc im
zdjecie widoku z okna...

Lesnik, ktory szacuje liczbe zwierzat kopytnych na trudno
dostepnych, bagnistych terenach.

Firma produkujaca odnawialne zrédta energii... do
czyszczenia turbin wiatrowych.

Organizator koncertu masowego, ktoéry chce monitorowac
bezpieczenstwo widzow.

a nawet ratownicy medyczni, ktérzy oczekujg na transport
krwi dla ofiar wypadkdéw w trudno dostepnych terenach.

Chodzi oczywiscie o drony.

Poinformuj, ze za chwile uczniowie poznaja historie dwéch
firm, ktore postawity na innowacyjnosgé.

SLAJD 4: FILM

Zapowiedz, ze najpierw uczniowie poznaja historie
przedsiebiorcy Rafata Wolaka, a pdzniej historie
przedsiebiorstwa rodzinnego zatozonego przez Jakuba. Dwa
bardzo rézne pomysty, w réznym stopniu wykorzystujgce
technologie. Sprawdzcie, czy maja ze sobg cos wspdlnego.



Tohacz film

CASH LAJF

Popros, aby uczniowie zwrdcili uwage na to, co byto
niezbedne, aby Rafat mégt uruchomi¢ innowacyjng ustuge.

[uruchomienie filmu]

SLAJD 5: FILM *

Zapowiedz, ze teraz uczniowie poznaja historie firmy
rodzinnej Plantalux. Popros, aby uczniowie zwrdcili uwage na
to, jak firma rodzinna Jakuba stworzyta innowacyjny produkt.

[uruchomienie filmu]

SLAJD 6:

Zapytaj:

Czym Waszym zdaniem produkty obu przedsiebiorcow
mozna okresli¢ jako innowacyjne? Co to znaczy? [“cos
nowego”, ustuga, czy produkt, ktdéry wczesniej nie istniaf] Czy
innowacja to zawsze jest “co$ nowego”, ustuga, czy produkt,
ktdry wczesniej nie istniat? [nie — moze to by¢ produkt/ ustuga
znacznie ulepszona]

Z jakim najwiekszym ryzykiem styka sie przedsiebiorca? Na
czym polega to ryzyko? Podaj przykfady.

Co konkretnie robili obaj przedsiebiorcy, aby sprawdzic, czy
ich ustugi i produkty majg wartos$¢ dla klientow? Podaj
przykfady.



Slajdy 7 - 12

DOSTRZEGANIE OKAZJI W OTOCZENIU

CZAS
20 minut
= oY
Quiz g
o (]

PYTANIE 1
Czgsta przyczyng poraiek poczatkujacych
przedsighiorcow jest ich sposéb dziatania.
Wpadajg na pomyst na biznes, nikomu o nim nie
méwi paru miesiacach budowania produktu

W zai jomowym, gdy jest juz gotowy,
informuja o nim $wiat i oczekuja, ze klienci do
nich przyjdg i kupia ich produkt.

CHSE LAJF BaiANs

CEL MATERIALY

Przedstawienie waznych pojec i Prezentacja lub quiz
metod testowania pomystu na biznes. | w aplikacji
Mentimeter / Kahoot

SLAJD 7: QUIZ

Podsumuj dyskusje - przedsigbiorcy, ktdrych historie poznali
uczniowie, tworzyli innowacyjne produkty i ustugi. Zanim
skoczyli na gteboka wode, prowadzili rozne testy, ktore miaty
na celu sprawdzenie, czy ich pomysty sie przyjma i czy beda
mogli na nich zarabiac.

Zapowiedz, ze za chwile przeprowadzisz quiz. Na pytania
wyswietlane na ekranie uczniowie beda odpowiadac za
pomoca smartfonéw.

Uwagal! Jesli wiesz, ze nie wszyscy uczniowie posiadajg
telefony komérkowe z dostepem do internetu, podziel
uczniéw na pary badz grupy 3-osobowe, tak, aby w na kazda
przypadato jedno urzadzenie. Quiz mozesz stworzy¢ za
pomoca programu Kahoot lub Mentimeter. Instrukcja: Kahoot
https://www.npseo.pl/data/various/files/szkolenie DZS XXlw/
Kahoot+Quiz+instruktaz.pdf

Instrukcja: Mentimeter
https://www.doskonaleniewsieci.pl/Upload/Scenariusze/efekt
ywne-wspomaganie/Mentimeter.pdf.

(Oba narzedzia uatrakcyjniaja lekcje i skupiajg uwage
uczniéw.)

Uwaga! Jesli polityka Twojej szkoty zabrania wykorzystywania
smartfondw w czasie zajec, wykorzystaj slajdy z prezentacji.
Po wyswietleniu kazdego pytania, uczniowie moga gtosowaé
na prawidtowa odpowiedz, podnoszac reke, a Ty mozesz
omowi¢ prawidtowg odpowiedz.

SLAJD 8: PYTANIE 1

Twierdzenie: Czesta przyczyng porazek poczatkujgcych
przedsigbiorcow jest ich sposéb dziatania. Wpadaja na
pomyst na biznes, nikomu o nim nie méwig, po paru
miesigcach budowania produktu w zaciszu domowym, gdy
jest juz gotowy, informuja o nim Swiat i oczekuja, ze klienci do


https://www.npseo.pl/data/various/files/szkolenie_DZS_XXIw/Kahoot+Quiz+instrukta%C5%BC.pdf
https://www.npseo.pl/data/various/files/szkolenie_DZS_XXIw/Kahoot+Quiz+instrukta%C5%BC.pdf
https://www.doskonaleniewsieci.pl/Upload/Scenariusze/efektywne-wspomaganie/Mentimeter.pdf
https://www.doskonaleniewsieci.pl/Upload/Scenariusze/efektywne-wspomaganie/Mentimeter.pdf

giA;;iup to mniejsza wersja duzego
przedsigbiorstwa
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nich przyjda i kupig ich produkt.

Prawidtowa odpowiedz: Prawda

Uzasadnienie: Przedsiebiorca zdobywajgc informacje zwrotne
od potencjalnych klientéw mozliwie wczesnie, zwieksza
szanse, ze buduje cos, czego klienci faktycznie potrzebujg, a
nie to, co jemu sie wydaje, ze potrzebuja. Przedsiebiorca
musi by¢ gotowy by zmodyfikowaé swdj pomyst na biznes.
Zmiana gotowego produktu, moze by¢ kosztowna i
demotywujgca, bo przedsigbiorca juz poswiecit duzo czasu
na jego rozwoj. Popularnym hastem w swiecie startupdw jest
»get out of the building” (idz w teren).

(Mozesz doda¢ odniesienie do filmu i historii Camfly).

SLAJD 9: PYTANIE 2
Twierdzenie: Startup to mniejsza wersja duzego
przedsigbiorstwa

Prawidtowa odpowiedz: Fatsz

Uzasadnienie: Startup to tymczasowa organizacja, ktora
poszukuje optacalnego, skalowalnego i powtarzalnego
modelu biznesowego. Zadaniem startupu jest testowanie
pomystow na biznes z udziatem potencjalnych klientéw. Do
tego celu wystarczag skromne srodki i wykorzystywanie
darmowych narzedzi. Zadaniem przedsiebiorstwa natomiast,
jest produkcja i sprzedaz produktéw i ustug.

(Mozesz dodac odniesienie do filmu i historii Camfly).

Not like this....

Like thie!

— = &

[ 2

(rys. Henrik Kniberg)



https://blog.crisp.se/2016/01/25/henrikkniberg/making-sense-of-mvp

Warto zachecié potencjalnych klientow
do wykonania jakiego$ dziatania, aby
zwigkszyé pewnosé, ze sa
zainteresowani oferta.

;;:;;étkujqcy przedsighiorca nie moze
sobie pozwolié na porazki

;:;;;isprzedai jest metoda
sprawdzania zainteresowania
klientéw nasz oferty
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SLAJD 10: PYTANIE 3

Twierdzenie: Warto zacheci¢ potencjalnych klientow do
wykonania jakiegos$ dziatania, aby zwiekszy¢ pewnosc, ze sg
zainteresowani oferta.

Prawidtowa odpowiedz: Prawda

Uzasadnienie: Czyny moéwig gtosniej niz stowa. Jesli
stworzysz reklame online swojego (nawet nieistniejgcego
jeszcze) produktu i zachecisz odwiedzajgcych, aby klikneli
przycisk ,dowiedz sie wigecej” lub przycisk ,powiadom mnie,
gdy produkt bedzie dostepny”, zachecisz ich do wykonania
dziatania i sprawdzisz rzeczywiste zainteresowanie tym, co
chcesz oferowac.

(Mozesz nawigzac¢ do narzedzi przedstawionych w
scenariuszu “Zmonetyzuj swoje pasje” np. Reklama Google
AdWords, testy A/B, makieta aplikacji mobilnej itp.)

SLAJD 11: PYTANIE 4
Twierdzenie: Poczatkujgcy przedsiebiorca nie moze sobie
pozwoli¢ na porazki.

Prawidtowa odpowiedz: Fatsz

Uzasadnienie: Zadaniem startupa jest poszukiwanie
optfacalnego modelu biznesowego: tworzenie produktow i
ustug odpowiadajgcych na rzeczywiste potrzeby klientéw,
ktorzy sg sktonni za nie zaptacié. Testujgc pomysty na biznes,
mozna odkry¢, ze klienci zwracajg uwage na inne elementy
naszej poczatkowej oferty, niz zaktadalismy i trzeba by¢
otwartym na zmiany, a czasem na zwrot o 180 stopni (tzw.
pivot). Im wiecej odkry¢ i porazek na poczatku, tym wieksza
szansa, ze startup przeksztafci sie w sprawnie dziatajgca
firme, przynoszaca zyski.

(W. Churchill:

»Sukces polega na przechodzeniu od porazki do porazki bez
utraty entuzjazmu”

“Success is the ability to move from one failure to another
without loss of enthusiasm”.)

SLAJD 12: PYTANIE 5
Twierdzenie: Przedsprzedaz jest metoda sprawdzania
zainteresowania klientéw naszg oferta.

Prawidtowa odpowiedz: Prawda
Uzasadnienie: Jesli Twoj produkt czy ustuga jeszcze nie
istniejg, a potencjalni klienci, juz chcieliby je kupic, tatwiej Ci
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bedzie stworzy¢ dla nich co$ wartosciowego i rozwing¢ swoj
biznes. Przedsprzedaz mozna prowadzi¢ za pomoca tzw.
strony produktowej (ang. landing page). Jest to strona
internetowa zawierajaca opis produktu badz ustugi
zawierajaca ,wezwanie do dziatania”, np. ,,kup teraz”,
“zadzwon do nas”. Liczba kliknie¢ moze stanowi¢ dowéd na
zainteresowanie klientéw produktem lub ustuga. Na tej
zasadzie dziatajg serwisy finansowane spotecznosciowo (ang.
crowdfoundingowe) - np. Patronite, Polak Potrafi, Kickstarter,
Wspieram To.

(Mozesz zapytac, czy ktos spotkat sie z tymi nazwami, a jesli
tak, czy moze powiedzie¢ do czego stuzg te platformy.)

Jesli quiz byt realizowany w Kahoot lub Mentimetrze, wyniki
zostang przedstawione na koncu.



Slajdy 13 - 16

DZIALANIA PRZEDSIEBIORCY

CZAS

15 minut

Etapy rozwoju firmy

Cwiczenie

IVCIEPRZED  NARODZINY  START ROZWG) EKSPANSIA
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CEL MATERIALY

Uswiadomienie uczniom, ze droga Prezentacja,
przedsiebiorcy ma charakterystyczne | infografika
etapy, do ktérych mozna sie
przygotowac.

Okreslenie na czym powinien skupi¢
sie przedsiebiorca na réznych
etapach?

SLAJD 13: ETAPY ROZWOJU FIRMY

Na réznych etapach rozwoju firmy bedziesz skupiac¢ sie na
réznych obszarach.

Zapowiedz, ze przyjrzyjmy sie autorskiej opowiesci
przedsiebiorcy, ktory opisat swojg droge w formie
uproszczonej infografiki. (Jesli korzystates z tego ¢wiczenia w
czasie lekcji “Dostepne wsparcie biznesowe”, mozesz
zapytac ucznidw, czy pamietajg poszczegdlne etapy drogi
przedsigbiorcy.)

SLAJD 14: 0OS

Wyjasnij, ze przedsiebiorca podzielit swojg droge na etapy, a
nastepnie omow pokrétce kazdy z nich. Autor infografiki,
Marcin Muras objasnia je tak:

“ZYCIE PRZED”

Firma jeszcze nie istnieje. W twojej gtowie rodzg sie dopiero
pomysty na biznes. Z czasem pomysty te zaczynaja
kietkowac, az w koncu decydujesz sie na zatozenie firmy.

ETAP “NARODZINY”

W koncu zdecydowates sie na zatozenie firmy. Tutaj zaczyna
sie cata “zabawa”. Jest to jeden z najtrudniejszych etapdw.
Masz najczesciej bardzo mato wiedzy i poruszasz sie jeszcze
po omacku. To tutaj najczesciej doswiadczysz pierwszego
twardego lgdowania, gdy Twoje oczekiwania i marzenia
zderzg sig z szarg rzeczywistoscia.

ETAP “START”
Jest to etap zakonczenia weryfikacji pomystu, zdobycie



Cwiczenie
Etapy rozwoju firmy - link
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pierwszych ptacacych klientow i budowy wstepnego
produktu (...). W etapie tym firma zaczyna nabiera¢ ksztattow.
Pojawia sie sprzedaz. Jest to etap bardzo intensywnej nauki,
czestych zmian zatozen oraz duzych wahan motywacji.

ETAP “ROZWOJ”

W etapie tym mamy juz potwierdzony model biznesowy.
Mamy ptacagcych klientow i wiemy juz “z czym to sig je”. To
etap dalszego intensywnego rozwoju.

ETAP “EKSPANSJA”

Etap dalszego wzrostu. Zaczynasz mysle¢ o nowych rynkach,
ekspansji zagranicznej oraz stajesz liderem danego segmentu
rynku.

SLAJD 15: CWICZENIE
Zapowiedz, ze uczniowie beda za chwile wspdlnie analizowac
infografike, ktora wyswietlisz na ekranie.

Krok 1 - wyswietl infografike, wskaz etapy, ktore przed chwilg
omawiate(a)s.
http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/e
tapy-rozwoju-firmy.jpg

Krok 2 - popros uczniéw, aby zapoznali si¢ z nazwami
etapow oraz odnosnikami (czyta sie je zgodnie z numerami).
W razie potrzeby powieksz widok na ekranie. Daj im 7 minut
na przeczytanie odnosnikow.

Krok 3 - zapowiedz, ze za chwile podzielisz ucznidéw na 4
grupy. Kazda z grup zajmie sie analizg réznych obszaréw
dziatania przedsiebiorcy (kolorowe pola tj. budowa produktu,
sprzedaz, rekrutacja zespotu, obstuga klienta).

Krok 4 - podziel ucznidow na 4 grupy. Po podziale wskaz,
ktore grupy beda sie zajmowac ktérym etapem:

Grupa 1 analizuje:
czym zajmuje sie przedsiebiorca na etapie “narodziny”?

Grupa 2 analizuje:
czym zajmuje sie przedsiebiorca na etapie “start”?

Grupa 3 analizuje:
czym zajmuje sie przedsigbiorca na etapie “rozwoj”?


http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/etapy-rozwoju-firmy.jpg
http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/etapy-rozwoju-firmy.jpg
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Grupa 4 analizuje:
czym zajmuje sie przedsiebiorca na etapie “ekspansja”?

SLAJD 16: DYSKUSJA
Po 10 minutach zadaj uczniom pytania, wskazujgc omawiany
etap na ekranie. Zadaj pytania:

Co to znaczy, ze przedsigbiorca zarzadza sobg?
(Przedsiebiorca planuje swdj czasu, ustala zadania do
zrobienia, planuje wypoczynek, musi radzi¢ sobie ze stresem.
Fundamentem przedsiebiorstwa jest osoba przedsiebiorcy,
ktory jest jej najwiekszym “zasobem”).

Kiedy przedsiebiorca powinien skupiac sie na sprzedazy?
(Jak najwczesniej. Sprzedaz, czyli pozyskiwanie ptacgcych
klientow, jest wraz z “zarzagdzaniem sobg” fundamentem
przedsigbiorstwa).

Kiedy Waszym zdaniem warto zatrudni¢ ksiegowa? W czym
pomaga przedsigbiorcy ksiegowa?

(Ksiegowa m.in. oblicza wysokosc¢ sktadek, jakie
przedsigbiorca jest zobowigzany odprowadzaé do zaktadu
ubezpieczen spotecznych, oblicza wysokos¢ naleznego
podatku dochodowego, prowadzi ksigzke przychodow i
rozchoddw).

Kiedy warto pomysle¢ o budowie zespotu? O rekrutacji
wspotpracownikow?

(Tak jak widzieliscie w filmie, biznes mozna rozpoczac
samodzielnie, badZ w zespole - z kolega/kolezanka, z
cztonkami rodziny.

Kiedy trzeba pomyslec¢ o promocji swoich produktéw i
ustug??

(Kiedy produkt czy ustuga sg juz opracowane, po fazie testow
wiadomo, w jaki sposéb odpowiadaja na potrzeby klientéw,
czyli, wiadomo, w jaki sposéb i jakim jezykiem mozna
promowac oferte, aby przekonac ich do zakupu oraz jaka
powinna by¢ cena produktu i kanaty jego dystrybucji).



Slajdy 17- 18

CHECKLISTA*

CZAS

10 minut

o v
sprawdzajaca =§

Lista
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CEL MATERIALY
Analiza dostepnych zasobdéw Infografika, wydruk
potrzebnych do prowadzenia wtasnej | listy sprawdzajacej
firmy

SLAJD 17: SKOK NA GLEBOKA WODE

Ponownie wyswietl infografike,
http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/e
tapy-rozwoju-firmy.jpg i zapytaj uczniéw, w ktérym miejscu
ich zdaniem warto zatozy¢ dziatalnos¢ gospodarczg
(zarejestrowac firme)? Dlaczego? Popros o uzasadnienie.

W ktérym momencie warto sie catkowicie poswiecic
rozwojowi firmy? Dlaczego? Popros o uzasadnienie.

SLAJD 18: LISTA SPRAWDZAJACA
Rozdaj uczniom liste sprawdzajgca do samodzielnej analizy
gotowosci do otworzenia biznesu.

Kim jestes?

[ ]1Znam swoje mocne strony i o nie oparty jest moj pomyst
na biznes

[ 1Znam swoje mocne strony i wiem, w czym potrzebuje
wsparcia

[ 1 Umiem nazwac chociaz jedna rzecz, ktérg kocham, a ktéra
bedzie czescia mojego biznesu

[ 1 Mdj biznes przyczynia sie do kreowania swiata, w jakim
chciat(@bym zy¢

Pomyst i testy

[ ] Wiem, gdzie szukac inspiracji

[ 1] Mam pomyst na biznes

[ 1Znam narzedzia i techniki testowania mojego pomystu z
udziatem potencijalnych klientow

[ ] Mam plan testowania moich hipotez (wyobrazen)


http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/etapy-rozwoju-firmy.jpg
http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/etapy-rozwoju-firmy.jpg

Klienci, grupy docelowe

[ ] Zidentyfikowat(a)em typy potencjalnych klientow

[ 1Znam osobiscie co najmniej jedng osobe z kazdego typu

[ ] Wiem, kto najbardziej potrzebuje tego, co oferuje, i jest
gotowy najszybciej skorzysta¢ z mojej oferty

[ 1 Umiem powiedzie¢, czym rézni sie moja oferta od tego, co
proponuja

Sprzymierzency

[ 1 Wiem, na kogo moge liczy¢

[ ] Mam pomyst, z kim mégtbym rozkrecic¢ biznes

[ ] Wiem, do kogo zwréci¢ sie o pomoc i rade

[ 1Znam instytucje, ktore oferujg programy wsparcia i
doradztwa dla poczatkujacych przedsiebiorcow

Kwestie formalne

[ 1 Wiem, co zrobi¢, aby zarejestrowac dziatalnos¢
gospodarcza

[ ] Znam obowiagzki zwigzane z prowadzeniem dziatalnosci
gospodarczej

[ 1 Wiem gdzie zwrdcic sie o pomoc i rade

[ ]1Znam instytucje, ktdre oferujg programy wsparcia i
doradztwa dla poczatkujgcych przedsiebiorcow

CHSE LAJF BaiANs



Slajd 19

GDZIE SZUKAG INFORMAC)I?

CZAS

10 minut

Gdzie szukac
informacji?

U5 LA JF BaiaNs

CEL MATERIALY

Wiedza o zrodtach wiarygodnych Prezentacja
informacji dla przedsigbiorcéw.

SLAJD 19: INSTYTUCJE

Zapytaj, kto z uczniow zna skroét “PARP”? A co on oznacza?
[Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci]

Zademonstruj uczniom 1 portal ogdélnopolski (np. PARP:
https://www.parp.gov.pl/) i 2 strony www urzeddw (np.
lokalny UP), ktére prowadzg serwisy przydatne dla
przedsigbiorcow.

Zwré¢ uwage na te zaktadki, gdzie poczatkujacy
przedsiebiorcy znajdg wytyczne krok po kroku oraz wzory
dokumentow.


https://www.parp.gov.pl/

Slajd 20 - 21

PODSUMOWANIE LEKCJI

CZAS

10 minut

Lista pojeé

CASH LAJE Baimng

CHSE LALF batans

CEL MATERIALY

Podsumowanie zajec¢ i zachecenie do | Prezentacja
pobrania i rozegrania gry.

SLAJD: 20
Podsumuj zajecia.

SLAJD: 21
Zache¢ do pobrania i rozegrania gry oraz do wziecia udziatu
w konkursach®.

(*Konkursy sg dostepne tylko dla 5 wojewddztw objetych
Programem Polska Wschodnia.)



