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Zrédto:
Osterwalder, A., Pigneur, Y., (2012). "Tworzenie modeli biznesowych.
Podrecznik wizjonera", Wydawnictwo Onepress
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lobacz film

Poznaj historie firmy Photon

ZwroC uwage na to, jak
przedsiebiorca i jego wspolnicy
dostosowywali swoj produkt do
oczekiwan potencjalnych
klientow.

Marcin Joka
PHOTON
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https://www.youtube.com/watch?v=zLJ9zX_qEE0

Jak przedsiebiorcy
poznawali potrzeby
potencjainych klientow
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Segmenty klientow
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Zrédto:
https://www.strategyzer.com/canvas
/value-proposition-canvas
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Czego potrzebujg
klienci?

Rodzice Matego Dziecka

Kacper jest bardzo zywym chtopcem,
szybko sie nudzi nowymi zabawkami |
rozrabia.

Jego rodzice szukajg wciggajace] zabawy
o walorach edukacyjnych, ktérg mozna
zorganizowac¢ w domu.

W ten sposob bedg mieli troche spokoju i
poczucie, ze ich dziecko sie rozwija a oni
sg dobrymi rodzicami.

v 2

‘“U--

b

. " BALANS



Propozycja wartosci

robot uczy robot rozwija

poczucie, ze dziecko sig
rozwija

programowania wyobraznie

Tworzenie
korzysci

Korzysci

spokoj w A zorganizowac zabawe
domu w domu dla syna

Produkty
| ustugi Zadania
[ [[[1™S g
Cm— O m——
Imniejszanie Bolaczki, .
bolaczek gd_v Kacppr punkty bélu znalez¢ wciggajacg zabawe o
sig nudzi, 2 walorach edukacyjnych

rozrabia ~

®

robot rozwija robot ma
sig wraz z rozne
dzieckiem programy

Zrédto:
Kacper szybko SIQ https://www.strategyzer.com/canvas

. . /value-proposition-canvas
nudzi zabawkami
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lasady prowadzenia
burzy mozgow
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Lostan przedsigbiorea,
wymysl pomyst na biznes
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Opis 3 segmentow klientow

Osoby pragnace uczy¢ sie jezyka
japonskiego, wiethamskiego lub
tajskiego, ktére w miejscu
zamieszkania nie maja dostepu do
szkoty jezykowej oferujgcej takie
zajecia.

A

Osoby pragnace poznac kulture i

historie miasta i regionu w sposéb
aktywny (np. na drezynach / kajakach
/ rowerach).

Poczatkujacy przedsiebiorcy
szukajgcy osob w podobnej sytuacii,
z ktorymi mogliby rozmawiac o
realiach prowadzenia biznesu.
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Osterwalder, A., Pigneur, Y., (2012). "Tworzenie modeli biznesowych.
Podrecznik wizjonera", Wydawnictwo Onepress
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Nowe
modele
biznesowe







Na czym polega
model abonamentowy
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