CRSE LAJF BALANS

Dostepne wsparcie
biznesowe

Fundusze ; MINISTERSTWO Unia Europejska
Europejskie pzecrpospolita FUNDUSZY | POLITYKI Europeiski Fundusz
Polska Wschodnia - REGIONALNEJ Rozwoju Regionalnego




45 min (1 lekcja) + 45 min (1 lekcja dodatkowa - elementy oznaczone symbolem?*)

Podstawa programowa
Tresci nauczania - wymagania szczegotowe, dziat IV Przedsiebiorczos¢:

Uczen znajduje mozliwosci finansowania dziatalnosci gospodarczej lub projektowanego
przedsiewziecia (w tym ze srodkéw instytucji finansowych, urzeddéw pracy, funduszy unijnych i
venture capital, ,,aniotdéw biznesu”) oraz okresla funkcje inkubatorow przedsigbiorczosci w
powstawaniu i rozwoju matych firm, w tym startupow;

Uczen analizuje przebieg kariery zawodowej osoby, ktdra w zgodzie z zasadami etycznymi
odniosta sukces jako przedsiebiorca;

Uczen dostrzega mozliwosci rozwoju przedsigbiorstwa i osiggnigcia sukcesu rynkowego przy
petnym poszanowaniu zasad etycznych w biznesie;

Uczen wyszukuje i analizuje informacje o sukcesach polskich przedsigbiorstw, w tym ze
swojego regionu, na rynku krajowym i miedzynarodowym, osigganych zgodnie z prawem i
etyka biznesu.

Zrédto: https://podstawaprogramowa.pl/Liceum-technikum/Podstawy-przedsiebiorczosci

Kluczowe pytania:

e Jakie formy wsparcia pozafinansowego dostepne sa dla poczatkujacych
przedsiebiorcow?
Dlaczego wazny jest ekosystem biznesu, partnerzy i sprzymierzency?
Jakie formy wsparcia finansowego dostepne sa dla poczatkujacych przedsigebiorcow?
Jakie potrzeby moga mie¢ przedsiebiorcy na réznych etapach rozwoju firmy?

Metody pracy:
Pokaz filmu, dyskusja, prezentacja, praca w grupach, praca indywidualna

Materiaty niezbedne do przeprowadzenia zaje¢:

e rzutnik multimedialny, komputer z dostepem do internetu, gtosniki, kartki A4,
wydrukowane listy pojec

e czapka lub koperta z matymi karteczkami w 4 kolorach do losowania grup

e prezentacja
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Lista poje¢

Film o Emplocity

Chatbot

Start-up

Grant

Mentor

Aniot biznesu
Ekosystem biznesowy
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Film o Lyofood

Dotacje
Zréwnowazony rozwoj
Grupa docelowa
Marketing bezposredni
Analiza S.M.A.R.T.

Scenariusz zajeé

Wsparcie biznesowe
Mentoring

Coaching

Wizyty studyjne

Job Shadowing
Wolontariat

Wymiana transgraniczna
Programy akceleracyjne
Otoczenie biznesu
Media spotecznosciowe
Meetup

Master Mind

Inkubatory
przedsigbiorczosci
Grant

Dotacja

Pozyczka

Ptatny staz zagraniczny
Inwestor

Etapy rozwoju firmy



Slajdy 1-2

WPROWADZENIE

CZAS

10 minut

SLAJDY

Dostgpne wsparcie
bhiznesowe

CHSH LAJF satans

CASH LAIF

CEL MATERIALY

Stworzenie pozytywnej atmosfery,
przedstawienie tematu zajec.

Prezentacja

PRZEBIEG ZAJEC

SLAJD 1: TYTUL KAMPANII

[sprawdzenie listy obecnosci]

Powitaj wszystkich na lekciji przedsiebiorczosci w ramach
kampanii Cash Lajf Balans, w ktorej bierze udziat Wasza
szkota. Kampania jest finansowana z Funduszy Europejskich
- z Programu Polska Wschodnia.

SLAJD 2: TEMAT

Wyjasnij, ze na lekcji porozmawiamy o codziennos$ci
poczatkujacych przedsiebiorcéw, przyjrzymy sie, jakie maja
potrzeby na réznych etapach rozwoju swojego biznesu i kto
im pomaga. Uczniowie dowiedzg sie tez, na jakie wsparcie
moga liczy¢ i jak zdobywac partnerdw i sprzymierzencow.



Slajdy 3 - 6

EKOSYSTEM BIZNESOWY

CZAS CEL MATERIALY

20 minut Inspiracja, zachecenie do myslenia o Prezentacja, 2 filmy.
swojej przysztosci jako
przedsigbiorca.

Zapoznanie uczniow z podstawowymi
pojeciami dotyczgcymi wsparcia dla
przedsigebiorcow.

SLAJD 3: KRETA DROGA NA SZCZYT

Zapytaj, kto wie, co to jest liofilizacja?

[suszenie w niskiej temperaturze, bez utraty wtasciwosci
odzywczych. Je sie po ponownym dodaniu wody. Zywno$é
astronautow, himalaistow, podréznikdéw, ktérzy musza
ogranicza¢ wage bagazu]

Podpowiedz - a kto z Was uprawia sport albo interesuje sie
wspinaczka gorska? Jak sie odzywiajg himalaisci? Wiecie
zapewne, ze muszg mie¢ pod rekg wysoko odzywcze positki,
ale zabranie ze sobg ciezkich konserw na szczyt gory, nie
wchodzi w gre.

Przedsiebiorca, podobnie jak himalaista czy ultramaratonczyk
musi dobrze zaplanowac wsparcie na catg droge.

SLAJD 4: FILM 1

Zapowiedz, ze uczniowie poznajg historie Laury. Popros, aby
uczniowie zwrdcili uwage na to, jakie wsparcie miata na
réznych etapach swojej drogi do biznesu.

Lobacz film

[uruchomienie filmu]

SLAJD 5: FILM 2

Zapowiedz, ze teraz uczniowie poznaja historie innego
przedsigbiorcy - Krzysztofa. Krzysztof spotkat osobe, ktéra
bardzo mu pomogta w biznesie na.... maratonie. Popros, aby
uczniowie zwrdcili uwage, na to, co mu pomagato w
prowadzeniu biznesu oraz jakie réznice i podobienstwa
mozna zuwazy¢ pomiedzy historig Krzystofa i Laury

CHSE LAJF BaiANs



[uruchomienie filmu]

SLAJD 6: DYSKUSJA

Zapytaj, czy cos zaskoczyto ucznidéw w obu filmach. Powtorz
wczesniejsze pytanie: Jakie wsparcie mieli przedsiebiorcy na
réznych etapach swojej drogi do biznesu.

CASH LAJF B

CHSE LALF batans



Slajdy 7 - 8

SPRZYMIERZENCY*

CZAS

10 minut

Jak przekonaé
partneréw do
wspotpracy?

CASH LAJF

CEL MATERIALY

Pokazanie jak i po co budowag sie¢ Prezentacja, kartki
sprzymierzencow i partneréw wokot A4
siebie.

SLAJD 7: WARTO SZUKAC WSPARCIA

Wyjasnij uczniom, ze nikt nie jest samotna wyspa.

(Jesli prowadzites juz lekcje Biznes XXI wieku, mozesz w tym
miejscu odwotac sie do business model canvas i przypomniec
element szablonu ,kluczowi partnerzy”.)

Posiadanie wszystkich zasobéw i samodzielna realizacja
wszystkich dziatan jest z punktu widzenia firmy nieracjonalne.
Partnerzy to ci, ktérzy pomagaja realizowac z sukcesem
przedsiewziecie - wnosza rézne zasoby (kapitat, wiedza,
dostep do klientow, potencjalni kandydaci do pracy etc).
Dlatego, tak jak bohaterowie obejrzanych filméw, warto
wspotpracowac.

SLAJD 8:
Zaproponuj uczniom, ze jesli majg juz pomyst na biznes, to
moga w ramach rozwijania swojego pomystu:

- Wypisac¢ na kartce wszystkich potencjalnych
partneréw, wszystkie firmy, instytucje, osoby,
organizacje, z ktérymi mogliby chcie¢ wejs¢ we
wspotprace, dosta¢ porady.

- Nastepnie przy kazdej nazwie potencjalnego
sprzymierzenca, moga dopisac ,,co moge dostac?” i
»,CO moge dac?”.

Wyjasnij, ze wspotpraca jest zawsze wymiang, obie strony
powinny mie¢ poczucie, ze “cos” zyskuja (satysfakcje,
poczucie bycia potrzebnym, dodatkowe sposoby realizacji
swoich zadan, odsetki z inwestyciji itp.)

[rozdaj kartki A4]

- Po 5-7 minutach zapytaj 2-3 osoby, jakiego typu
osoby, instytucje wypisali. Zwré¢ uwage, ze wsparcie
dla przedsiebiorcéw, nie zawsze musi by¢ wsparciem
finansowym (odwotaj sie do przyktadu mentora,



ktorego Krzysztof spotkat na maratonie).

CHSH LAIF Baians



Slajd 9

FORMY WSPARCIA POZAFINANSOWEGO *

CZAS

15 minut

Chmura
pojeé

master mind

CHSE LAJF BaiANs

CEL MATERIALY

Zapoznanie z roznorodnymi formami
wsparcia dla przedsiebiorcow.

Prezentacja,
wydrukowany spis
pojec z
wyjasnieniami dla
kazdej osoby w
klasie.

Wskazanie Zzrodet wiedzy.

SLAJD 9: FORMY WSPARCIA POZAFINANSOWEGO

Zapowiedz, ze zapoznasz uczniow z réznymi dostepnymi
formami wsparcia dla przedsigbiorcow, ktére nie ma formy
finansowe;j.

Krok 1.
Wyswietl slajd z pojeciami:
- Mentor
- Coach
- Wizyty studyjne
- Job Shadowing
- Wolontariat
- Wymiana transgraniczna
- Programy akceleracyjne
- Otoczenie biznesu
- Media spotecznosciowe
- Meetup
- Master Mind
- Inkubatory przedsiebiorczosci

Krok 2.

Zapytaj, ktore z pojec sa uczniom znane? Zapowiedz, ze
podzielisz klase na 3 grupy. Kazda grupa otrzyma kartke z
opisem pojec. Zadaniem osob z grupy jest zapoznac¢ sie z
opisem tylko 4 zaznaczonych pojec.

Krok 3.
Podziel ucznidéw na 3 grupy ) i rozdaj im wydruki.

Grupa 1 czyta:



Mentor

Osoba, ktéra wspiera poczatkujacego przedsiebiorce,
poprzez dzielenie sie wiedzg i doswiadczeniem, a takze
utatwia mu/jej nawigzywanie kontaktow.

Coach

Coach, to osoba, ktéra wspiera poczatkujgcego
przedsiebiorce pomagajgc mu/jej odkry¢ talenty, potencjat i
osiggac indywidualne cele. Rozmowa z coachem opiera sie
na pytaniach, na ktére odpowiada sam przedsiebiorca. W
odréznieniu od mentora coach nie daje rad, nie sugeruje
rozwigzan, ale wspiera przedsiebiorce w dojsciu do nich.
(Mozesz przedstawi¢ minutowy film animowany pokazujacy,
na czym polega coaching: [,,How Coaching Works” -
YouTube]
(https://www.youtube.com/watch?v=UY75MQte4RU)

Wizyty studyjne

Udziat w wizytach studyjnych dla poczatkujgcych
przedsiebiorcéw stuzy inspiracji, poznawaniu dobrych praktyk
(tak jak w przypadku bohatera filmu).

[Erasmus dla mtodych przedsiebiorcéw - PARP - Centrum
Rozwoju MSP]
(https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/erasmus-
dla-mlodych-przedsiebiorcow)

Job shadowing

Uczenie sie pracy innych poprzez obserwacje. Polega na
bezposrednim sledzeniu poczynan osoby pracujgcej na
danym stanowisku. Nowicjusz towarzyszy bardziej
doswiadczonemu pracownikowi podczas catego dnia pracy.
Jest obecny przy realizacji wszelkich zadan, uczestniczy w
zebraniach, przystuchuje sie rozmowom.

Przyktad: [Czy moge za Toba chodzi¢? | frse.org.pl]
(https://www.frse.org.pl/artykul/czy-moge-za-toba-chodzic/)

Grupa 2 czyta:

Wolontariat

Mozliwos¢ nieodptatnego zaangazowania w dziatalno$¢ na
rzecz dojrzatej organizacji pozarzgdowej tworzy mozliwosc
zdobycia kompetencji miekkich (zarzadzania zespotem,
organizaciji, radzenia sobie ze stresem), kompetenciji
jezykowych a takze efektywnej wspotpracy w kontekscie
miedzykulturowym.

CHSE LAJF BaiANs


https://www.youtube.com/watch?v=UY75MQte4RU
https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/erasmus-dla-mlodych-przedsiebiorcow
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Przykfad: [Europejski Korpus Solidarnosci | European Youth]
Portal] (https://europa.eu/youth/solidarity pl)

Transgraniczne program wymiany dla przedsiebiorcéw
Doswiadczony przedsigbiorca, ktéry pomaga
poczatkujgcemu, ma mozliwos¢ poznania swojej firmy z
nowej perspektywy, wspotpracy i nawigzania kontaktow
biznesowych z zagranicznymi partnerami oraz pogtebienia
swojej wiedzy o zagranicznych rynkach.

Przykfad: [Erasmus dla mtodych przedsiebiorcéw | Informacja
europejska dla mtodziezy]
(http://www.eurodesk.pl/granty/erasmus-dla-mlodych-przedsi

ebiorcow)

Programy akceleracyjne

czyli przyspieszajace rozwdj. Daja szanse przedsiebiorcom na
rozwiniecie produktéw i mozliwos¢ przetestowania swojego
rozwigzania w korporacjach. Uczestnicy uzyskajg dostep do
wiedzy, infrastruktury technicznej oraz kanatéw sprzedazy
danego przedsigbiorstwa. Program umozliwia wprowadzenie
produktu na rynek i zdobycie przetomowego zlecenia.
Przyktad: [Programy Akceleracyjne - PARP - Centrum
Rozwoju MSP]
(https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/programy
-akceleracyjne)

Otoczenie biznesu

Organizacje skupiajgce kompleksowe wsparcie biznesowe
dla przedsiebiorcéw, czesto taczgce swiat biznesu z nauka.
Przedsigbiorcy moga w nich otrzymac bardzo réznorodne
wsparcie: prawne, technologiczne, logistyczne - np. dostep
do grup naukowcoéw, wsparcie w procesie patentowym czy
biuro z obnizonym czynszem.

Przykfady:

[Putawski Park Naukowo-Technologiczny — PPN-T Putawy]
(https://ppnt.pulawy.pl)

[Lubelski Klaster Instytucji Otoczenia Biznesu] (http://Ikiob.pl)

Grupa 3 czyta:

(Akademickie) Inkubatory przedsiebiorczosci

Wspierajg osoby z pomystem na biznes jeszcze przed
zatozeniem dziatalnosci gospodarczej (bez rejestracii
dziatalnosci gospodarczej w urzedach) oraz oferujg pomoc od
momentu rejestracji dziatalnosci gospodarczej w postaci
pomocy lokalowej, porad prawnych, ksiegowosci, zaplecza
biurowego, szkolen i doradztwa, pomocy w pozyskiwaniu


https://europa.eu/youth/solidarity_pl
http://www.eurodesk.pl/granty/erasmus-dla-mlodych-przedsiebiorcow
http://www.eurodesk.pl/granty/erasmus-dla-mlodych-przedsiebiorcow
https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/programy-akceleracyjne
https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/programy-akceleracyjne
https://ppnt.pulawy.pl/
http://lkiob.pl/
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srodkéw unijnych itp.).

Media spotecznosciowe

Umozliwiajg udziat w grupach i dyskusjach profesjonalistéw z
interesujacej Cie branzy...

Przyktad: [LinkedIn Polska] (https://pl.linkedin.com)

...oraz udziat w nieformalnych, cyklicznych spotkania oséb o
podobnych zainteresowaniach (tzw. meetups)

Master Mind

Udziat w spotkaniach kilku osdb, (spotkanie moze odbywac
sie na zywo lub wirtualnie np. za pomoca Skype), ma
dotyczy¢ tematdw zwigzanych z przedsiebiorczoscia, z
biznesem, z rozwojem danego biznesu. Umozliwia
skonsultowanie sposobu pokonania wyzwan z innymi
osobami w podobnej sytuacji. Mozna zyskac¢ inne swiatto,
inng perspektywe, jest to tez sposdb na ,,samotnosc
przedsigbiorcy”.

Wiecej: [Grupa Mastermind — jak jg zatozy¢ i prowadzic.
Praktyczny poradnik]
(https://malawielkafirma.pl/mastermind-praktyczny-poradnik/)

Krok 4: Po 6 minutach oméw 3 formy wsparcia, ktére moga
by¢ nowe dla ucznidéw np. inkubatory przedsiebiorczosci, job
shadowing, program akceleracyjny. Upewnij sie, ze uczniowie
rozumiejg, co moze zyskac przedsiebiorca dzieki takiemu
wsparciu.

Krok 5: Zwrd¢ uwage, ze na oficjalnych stronach instytuciji
publicznych sg zamieszczane wyczerpujgce informacje jak
skorzystac ze wsparcia.

Przyktad: [Biznes.gov.pl]
https://www.biznes.gov.pl/pl/firma/rozwoj-firmy

[Fundusze Europejskie]
http://www.funduszeeuropejskie.gov.pl

[Platformy startowe w Polsce Wschodnigj]
https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/platformy-
startowe



https://pl.linkedin.com/
https://malawielkafirma.pl/mastermind-praktyczny-poradnik/
https://www.biznes.gov.pl/pl/firma/rozwoj-firmy
https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/platformy-startowe
https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/platformy-startowe

Slajdy 10 - 14

WSPARCIE FINANSOWE | INWESTORZY

CZAS CEL MATERIALY

10 minut

Grant to bezzwrotna pomoc finansowa,
przyznawana w drodze konkursu przez
organizacje publiczna, przeznaczona na
sfinansowanie projektu badawczego
dotyczacego pewnego problemu
naukowego lub spotecznego.

Dotacja to bezposrednia ptatnosé o
charakterze niekomercyjnym,
przekazana przedsigbiorstwu przez
jednostke kontraktujaca np. rzad lub
Unig Europejska w celu realizacji
konkretnego dziatania.

‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘‘

Iwrotne wsparcie finansowe, zwyczajowo
oprocentowane, ktdre moze otrzymaé
przedsighiorca, ktory przedstawi
wiarygodny biznes plan i wymagane
zabezpieczenie (majatek, prawo) na
wypadek braku sptaty.

CHSE LAJF BaiANs

Zapoznanie z roznorodnymi formami
wsparcia finansowego dla
poczatkujgcych przedsigbiorcow.

Prezentacja

Przedstawienie elementdéw na ktére
zwracajg uwage inwestorzy.

SLAJD 10: GRANT
Omow podstawowe formy wsparcia finansowego

Grant to bezzwrotna pomoc finansowa, przyznawana w
drodze konkursu przez organizacje publiczna, przeznaczona
na sfinansowanie projektu badawczego dotyczgcego
pewnego problemu naukowego lub spotecznego.

SLAJD 11: DOTACJA

Dotacja to bezposrednia ptatnos¢ o charakterze
niekomercyjnym, przekazana przedsiebiorstwu przez
jednostke kontraktujaca np. rzad lub Unige Europejska w celu
realizacji konkretnego dziatania.

SLAJD 12: POZYCZKA

Zwrotne wsparcie finansowe, zwyczajowo oprocentowane,
ktére moze otrzymac przedsiebiorca, ktdry przedstawi
wiarygodny biznes plan i wymagane zabezpieczenie (majatek,
prawo) na wypadek braku sptaty. Dostepne sg réwniez nisko
oprocentowane srodki zwrotne na podjecie dziatalnosci
gospodarczej przyznawane bezrobotnym, poszukujgcym
pracy opiekunom oséb niepetnosprawnych oraz ludziom
mtodym .



Ptatny staz zagraniczny - uczenie sig
od doswiadczonych ludzi biznesu,
prowadzacych firmy w innych
paiistwach.

Na co zwracaja uwage
inwestorzy?

U5 LA JF BaiaNs

SLAJD 13: PLATNY STAZ ZAGRANICZNY

Finansowanie stazu zagranicznego

Uczenie sie od doswiadczonych ludzi biznesu, prowadzacych
firmy w innych panstwach.

Przykfad: [Erasmus dla miodych przedsiebiorcéw - PARP -
Centrum Rozwoju MSP]
(https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/erasmus-
dla-mlodych-przedsiebiorcow)

SLAJD 14: INWESTORZY
Inwestorzy zewnetrzni - tzw. Anioty Biznesu

Wiekszos¢ inwestorow chce lepiej poznac¢ przedsiebiorcow,
jako osoby, ich cechy charakteru, wartosci, motywacije.
Inwestor moze zadac¢ przedsiebiorcy pytanie:

~oKoro moégtbym zatrudni¢ kogokolwiek, dlaczego miatbym
pracowac z Tobag, co Cie czyni specjalnym / unikalnym? Co
Cie wyroznia?”.

Wyjasnij, ze o sukcesie przedsiebiorstwa (a zatem o zyskach
inwestora), decyduje nie tylko pomyst na produkt czy ustuge,
ale tez wytrwatos¢ i motywacja przedsiebiorcéw, ich
gotowosc¢ na szybkie testowanie pomystow na biznes i ich
modyfikowanie.


https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/erasmus-dla-mlodych-przedsiebiorcow
https://www.parp.gov.pl/component/grants/grants/erasmus-dla-mlodych-przedsiebiorcow

Slajdy 15 - 19

ETAPY ROZWOJU FIRMY *

CZAS

15 minut

Cwiczenie

IYCIEPRIED  NARODZINY  START ROZWG) EKSPANSIA

O O >

CHSE LAJF BaiANs

CEL MATERIALY

Uswiadomienie uczniom, ze droga Prezentacja,
przedsiebiorcy ma charakterystyczne | infografika
etapy, do ktérych mozna sie
przygotowac.

Analiza réznych czynnikdw majgcych
wpltyw na zycie przedsiebiorcy i jego
firmy, przedstawionych w formie
infografiki.

Dobér form dostepnego wsparcia.

SLAJD 15: ETAPY ROZWOJU FIRMY

Na réznych etapach rozwoju firmy mozesz potrzebowac
réznego wsparcia.

Zapowiedz, ze przyjrzyjmy sie autorskiej opowiesci
przedsiebiorcy, ktéry opisat swojg droge w formie
uproszczonej infografiki.

SLAJD 16: 0OS

Wyjasnij, ze przedsiebiorca podzielit swojg droge na etapy, a
nastepnie omow pokrétce kazdy z nich. Autor infografiki,
Marcin Muras objasnia je tak:

“ZYCIE PRZED”

Firma jeszcze nie istnieje. W twojej gtowie rodza sie dopiero
pomysty na biznes. Z czasem pomysty te zaczynaja
kietkowac, az w koncu decydujesz sie na zatozenie firmy.

ETAP “NARODZINY”

W koncu zdecydowates sie na zatozenie firmy. Tutaj zaczyna
sie cata “zabawa”. Jest to jeden z najtrudniejszych etapdw.
Masz najczesciej bardzo mato wiedzy i poruszasz sie jeszcze
po omacku. To tutaj najczesciej doswiadczysz pierwszego
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twardego lgdowania gdy Twoje oczekiwania i marzenia
zderzg sie z szarg rzeczywistoscia.

ETAP “START”

Jest to etap zakonczenia weryfikacji pomystu, zdobycie
pierwszych ptacgcych klientéw i budowy wstepnego
produktu (...). W etapie tym firma zaczyna nabiera¢ ksztattow.
Pojawia sie sprzedaz. Jest to etap bardzo intensywnej nauki,
czestych zwrotéw oraz duzych wahan motywacji.

ETAP “ROZWOJ”

W etapie tym mamy juz potwierdzony model biznesowy.
Mamy ptacacych klientow i wiemy juz “z czym to sig je”. To
etap dalszego intensywnego rozwoju.

ETAP “EKSPANSJA”

Etap dalszego wzrostu. Zaczynasz mysle¢ o nowych rynkach,
ekspansji zagranicznej oraz stajesz liderem danego segmentu
rynku.

SLAJD 17: CWICZENIE
Zapowiedz, ze uczniowie beda za chwile wspdlnie analizowac
infografike, ktorg wyswietlisz na ekranie.

Krok 1 - wyswietl infografike, wskaz etapy, ktére przed
chwilg omawiate(a)s.
http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/e
tapy-rozwoju-firmy.jpg

Krok 2 - popro$ ucznidow, aby zapoznali sie¢ z nazwami
etapow oraz odnosnikami (czyta sie je zgodnie z numerami).
W razie potrzeby powieksz widok na ekranie. Daj im 7 minut
na przeczytanie odnosnikow.

Krok 3 - zapowiedz, ze za chwile podzielisz uczniéw na 4
grupy. Kazda z grup zajmie sie analizg réznych czynnikéw

(motywacja, przychodami, wiedza przedsigbiorcy).

Krok 4 - podziel uczniéw na 4 podgrupy. Po podziale wskaz,
ktérym czynnikiem bedg sie zajmowac ktére grupy:

Grupa 1 przyglada sie:


http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/etapy-rozwoju-firmy.jpg
http://www.marcinmuras.com/wp-content/uploads/2015/12/etapy-rozwoju-firmy.jpg
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jak ksztattuja sie przychody (trend w kolorze zielonym) na
poszczegolnych etapach

Grupa 2 przyglada sie:
jak wyglada motywacja przedsiebiorcy (trend w kolorze
z6ttym) na poszczegolnych etapach

Grupa 3 przyglada sie:
jak wyglada wiedza obiektywna przedsiebiorcy (trend w
kolorze granatowym)

Grupa 4 przyglada sie:
jak wyglada wiedza subiektywna przedsiebiorcy (trend w
kolorze jasno niebieskim)

SLAJD 18: DYSKUSJA

Po 5 minutach zadaj uczniom pytania, wskazujgc omawiany
etap na ekranie. Warto, aby uczniowie siegali do form
wsparcia finansowego i pozafinansowego, ktore zostaty
omowione wczesniej i przedstawione w filmach bohateréw.
Uczniowie maja wydruk poje¢ ze wsparciem pozafinansowym
przed soba.

Co jest najwiekszym wyzwaniem dla przedsigbiorcy na etapie
sZycie przed”?

Jakiego wsparcia potrzebuje?

[Np. brak wiary w siebie i doswiadczenia pracy z ludzmi.
Wsparcie: np. wolontariat dlugoterminowy.]

Co jest najwiekszym wyzwaniem na etapie ,narodziny”
biznesu?

Jakiego wsparcia potrzebuje? Jak wyglada jego motywacja?
A przychody?

[Np. brak wiedzy formalnej. Wsparcie: np. instytucje
otoczenia biznesu.]

Co jest najwiekszym wyzwaniem na etapie ,start” biznesu?
Jakiego wsparcia potrzebuje?

[Np. powoli traci wiarg, ma poczucie, ze mato wie.
Wsparcie: np. mentor, srodowisko innych przedsiebiorczych
0s0b.]
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Co jest najwiekszym wyzwaniem na etapie ,rozw¢j” biznesu?
Jakiego wsparcia potrzebuje?

[Np. ma mate przychody

Wsparcie: potrzebuje inwestora]

Co jest najwiekszym wyzwaniem na etapie ,ekspansja”?
Jakiego wsparcia potrzebuje?

[Np. potrzebuje reklamy.

Wsparcie — ambasadorzy]



Slajd 19 - 20

PODSUMOWANIE LEKCJI

CZAS CEL MATERIALY

10 minut Podsumowanie zajec¢ i zachecenie do | Prezentacja
pobrania i rozegrania gry.

SLAJD: 19
Podsumuj zajecia.
Lista pojeé
SLAJD: 20
_ﬁﬁ Zache¢ do pobrania i rozegrania gry oraz do wziecia udziatu
L w konkursach*. (*Konkursy sg dostepne wytacznie dla 5
. wojewodztw objetych Programem Polska Wschodnia).
B e [
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